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	Sammendrag: 
Utvikling av en forretningsplan og en nettbutikk for den nyoppstartede bedriften Siberian Autotech AS. Analysering av markedet og finne mulige segmenter for salg av bedriftens produkt. Nettbutikken har som mål å gjøre produktet tilgjengelig for kunder i Norge og automatisere salgsprosessen.
Abstract in English: 
Development of a business plan and a web store for the company Siberian Autotech AS. Analyzing the market to find possible l market segments. The goal of implementing the web store is automate the sales process and making the product available for domestic customers.
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